BAGUNÇA BOX.

O jovem Leonardo Estêvão, formado em Economia e Mestrado em Administração de empresas além de cursos na Havard Bussines School, com experiência profissional em grandes empresas era um  empreendedor e inovador. Leonardo havia empreendido em algumas áreas de negócio como  o Festiva.com, Fotorama.com e o Cyber-Cafe & Videolocadora, mas que por diversos motivos não teve prosseguimento.Visava um novo empreendimento, assim em suas horas livres se dedicava  Bagunça Box, negócio no ramo darmazenagem(SelfStorage), que no Brasil ainda é pouco conhecido mas que Leonardo via com

potencialmente inovador, decidiu então expor seu plano de negócio no centro de eventos RioCentro, RJ, um estande próprio.Com a elevação do preço dos imóveis no Brasil (de acordo com o índice FIPEZAP e IPCA), havia um nicho a ser explorado, pois os imóveis estavam mais caros e cada vez menores além da permanência dos filhos na casa dos pais vinha se prolongando.Leonardo conseguiu um local para depósito, porém esse local  tinha pouca infra-estrutura e outros locais para o recolhimento das caixas, que eram locais de comercio ou garagens de seus amigos.Seus clientes teriam a opção de levar suas caixas até um desses locais, tendo desconto no aluguel ou poderia ser retirado pela Bagunça Box em suas residências. Suas caixas são fáceis de transportar além de resistentes, podendo ser empilhadas, ocupando menos espaço. A definição do preço seria individualizada de acordo com a necessidade do cliente.
Bagunça Box.

Como consultora desse nicho de mercado vejo que seria necessária a formulação de um Modelo de Negócio, um melhor planejamento, tais como a necessidade da análise do público alvo para saber quais as necessidades e suas preferências, e também da concorrência, com essas informações novos serviços podem vir a  ser criados tornando-se um diferencial competitivo o planejamento de ações de curto e longo prazo, viabilização do capital inicial a ser empregado e dos custos fixos e variáveis criação de  padrões de controle que podem indicar como eficazmente um serviço pode ser feito ou entregue, definição de um local próprio, o ideal seria a empresa se instalar onde seu cliente está, além de que um ponto próprio traz credibilidade e passa confiança ao cliente de que seus pertences estarão seguros. Existem inúmeros fatores que influenciam o sucesso da Box Bagunça um deles é a ação e Leonardo tem esse perfil ação e planejamentos devem caminhar juntos. Uma boa gestão é um dos principais motivos de sucesso de empresa.

